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背景及意义

部门多处室组成课题小组
解决市场在哪、有哪些潜力和挑战、应
该如何开发的问题
发挥市场前瞻引领作用
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为落实公司巡视整改相关工作
贯彻落实公司年度工作会议相关要求2

我国将加强绿色国际合作，共享绿色发展成果
公司绿色业务迎来新机遇与新挑战
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如 何 与 中 国 信 保 一 起
更 好 解 决 业 务 推 动 中 的 问 题 ？3

营 业 机 构 如 何 针 对 企 业 不 同 特 点 服 务 ？
如 何 选 取 更 合 适 的 合 作 融 资 银 行 ？
如 何 更 好 运 用 项 目 险 产 品 匹 配 新 能 源
业 务 融 资 需 求 ？

2

1 海 外 新 能 源 电 力 市 场 在 哪 里 ？
什 么 样 ？ 如 何 开 发 ？

一、全球新能源行业趋势

主要内容

二、重点区域新能源机遇

三、重点国别新能源机遇

         四、大业主合作机遇 

 五、主要融资银行及合作建议

六、项目险产品匹配新能源业务模式

七、合作建议
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一、全球新能源行业趋势

ü 全球装机容量保持迅猛增长趋势
ü 光伏电价成本呈现逐年下降趋势
ü 各国光伏行业政策引导不断加强
ü 产业聚集度提高，产能逐步扩大

光伏

ü 逐步成为绿色新能源不可或缺的成员
ü 沿海和开阔大陆的收缩地带
ü 度电成本下降趋势，陆上风电尤为显著，海上风电先天优

势较强，发展潜力较大

ü 全球氢能需求巨大，前景乐观 
ü 氢能尤其是绿氢成本将快速下降
ü 多国出台氢能顶层设计和战略路线
ü 产业链带动效应显著，中资企业赛道广阔

ü 维持电网的稳定性及可靠性
ü 传统抽水蓄能稳步下降，电池储能逐步崛起，

压缩空气、氢气等技术进一步完善

储能

风能

氢能

主要内容
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主要内容

ü 能源转型中
ü 太阳能、风能资

源丰富
ü 开发条件受限；

项目竞争激烈
ü 做好政策跟踪；

打好组合拳

中东（西亚
北非）地区

ü 风光储氢资源丰
富，但资源转换
为项目挑战较大

ü 市场竞争激烈，
价格一再降低

ü 建议关注国别风
险，选择性地做
好能源区域开发

拉丁美洲

ü 绿色能源起步早，
发展成就领先

ü 中长期减排战略;
ü 2030年气候目

标
ü 能源转型冲刺阶

段

欧洲

ü 中亚地区光照充
足、风力强劲

ü 新能源政策、地
缘政治因素需关
注

ü 转贷模式

欧亚地区

ü 经济增长带来巨
大能源需求

ü 区域电力系统整
合至关重要

ü 建议关注组件自
给化情况

东南亚

321 54

二、重点区域新能源机遇



三、重点国别新能源机遇
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主要内容

越南 菲律宾 柬埔寨

孟加拉国 巴西 哥伦比亚

波兰

阿尔及利亚

哈萨克斯坦 乌兹别克斯坦

（一）新能源政策

（二）主要售购电机制

（三）业务机会

（四）主要中企

（五）主要大型投资人

（六）相关展业建议



四、大业主合作机遇
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主要内容

海外策略01

02 未来几年规划

主要融资模式

对中国信保诉求

与中国信保合作空间

产品匹配的主要障碍

开发展业建议

03

04

05

06

07



五、主要融资银行及合作建议
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主要内容

渣打银行 日本瑞穗银行 东京三菱
日联银行

桑坦德银行

德意志银行 瑞信银行 星展银行 东方汇理银行BBVA银行 法国巴黎银行

国家开发银行 进出口银行 中国银行 中国工商银行

当地银行渠道......

三井住友银行

注：以上仅为部分合作银行，排名不分先后



研究心得和方法论

从商务场景和融资

需求角度出发梳理

产品和承保模式

适用于大多数设

备出口和工程承

包项目

主要内容 六、项目险产品匹配新能源业务模式



六、项目险产品匹配新能源业务模式
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主要内容

01

02

03

01

02

03

单项产品服务模式

产品组合对业务的支持

加强本地渠道建设

Ø 短期出口特险
Ø 出口买方信贷保险 &

             出口买方信贷保险

Ø 海外建厂的EPC工程，或设备出口项目 —— 特险+中长期险
Ø 通过融资解决资金问题的项目 —— 特险+中长期险+海外投资险
Ø 通过融资租赁提供融资的项目 —— 中长期险（租赁保单）+担保
Ø 通过债权融资的项目 —— 海外投资险+担保

Ø 自筹资金的设备出口项目 —— 特险
Ø 自筹资金的设备出口+EPC项目—— 特险
Ø 银行融资的设备出口+EPC项目—— 买贷+特险
Ø 企业延付的设备出口+EPC项目—— 卖贷
Ø EPC工程+绿地投资+运营 —— 海投险

Ø 海外投资保险
Ø 担保业务



七、开发建议
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主要内容

与企业共同挖掘大客户开发机会充分发挥利用中资企业
优势，打好组合拳

做好国别风险研判，发挥信保风险保障
和市场引领作用
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后续工作

Ø将适时对《指引》内容进行更新和调整

Ø欢迎各企业随时对《指引》的更新提出宝贵意见
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声明

Ø本材料内容仅作提供信息之用，并不构成中国出口信用保险公司与任何自

然人或法人之间的法律合同。本材料在任何意义上均非法律文件，在任何

情况下，对由于使用、或声称由于使用本材料造成的直接或间接伤害和损

失，中国出口信用保险公司均不承担任何责任。本材料内容将视情况进行

调整，恕不另行通知。本材料版权属于中国出口信用保险公司所有，除非

获得中国出口信用保险公司书面同意，任何自然人或法人均不得将本材料

任何部分用于商业用途。


